$ muy comun al analizar a la empresa agrope-
cuaria y sus distintas probleméticas, hablar del
precio de los insumos, de los impuestos, de la
mano de obra, de lafalta de créditos, de los altos
intereses de los bancos, ete. :

Pero hay un costo que casi nadie habla y
debe de ser de los que mdas desbalancea a la empresachica
y mediana; y fundamentalmente la pecuaria y la ganadera-
agricola ya que estas no tienen el cobro mensual de la
lecheria. Es el costo financiero de las casas de comercio
vinculadas al agro.

El sigulente trabajo fue realizado con molivo de las
jomadas que esta realizando el &rea ganadera sobre la
EMPRESA GANADERA: PRESENTE Y FUTURO y preten-
de mostrarle al productor el costo financiero en que incurre
su empresa por el hecho de no trabajar al contado.

TASAS DEL COMERCIO

PLAZO ~ RECARGO TASA ANUALIZADA TASA REAL
45DIAS  17.6%  267% 132%
75DIAS  26,3%  207% 94%

90 DIAS  31.0%  194% 86%

1 ANO 148% 57%

Tasa real de Instituclones financieras (Bancos) 1992;
13%

El calculo de lasa real estd calculado sobre los actuales

intereses que estan cobrando los comercios, pero sobre la

inflacién de 1992, Si tomaramos en cuenta la inflacién

prevista para 1863 la tasa real serfa muy superior. i
Se deja constancia que cada tasa tiene un costo diferen-
te; esto pretende ser un promedio. iRl
También decimos que en todas es elevadamente alto,
leniendo como caracteristica que las _ﬁuu tienen intereses
mas bajos coinciden con mayor precio de contado.

Costo de la empresa

A tin de que el productor visualizara mejor este aspecto

se realizé el sigulents trabajo para mostrarle en numeros lo-

que salen en USS/HA. de costo financiero el hecho de no
trabajar al contado.

a) Empresa Ganadera:

Se partio de la base que una empresa ganadera tradicio-
nal que gasta en sanidad y mantenimiento de mejoras. 7
U$S/HA. deja en la cuenta corriente del comercio e 60% de
lo que compra. Es decir solamente paga al contado 40% de
lo que adquiere, el resto lo financia.

PLAZO  COSTO FINANGIERO/HA
90 DIAS  U$S1,30 _
1 ARG Uss 6,21

Podra notarse que el financiar el 60% dé los irﬁumm al
afio, practicamente le esta quitando toda la ganancia.

(1) Téaonico ol Plan Agropecusrio. Coordinador oel Area Ganadera

LOS COSTOS
QUE NO CONOCEMOS

ing. Agr. Hugo Durén Martinez (1)

Esto es sumamente mds grave si pensamos que un
predio que por distintas circunstancias su explotacién prin-
cipal sea la ovejera, cuya entrada principal es una vez al afio
¥y llega a financiar los insumos en su totalidad al afio,

b} Empresa Ganadera-Agricola

Se hizo el mismo trabajo para una empresa de este tipo
cuyo componente de insumos es méds importante, situdndo-

se en U§S/ha. 38,00 : ! -

No se tomaron en cuenta los insumos para la siembra de |
cultivos porgue estos se financian por el B.R.O.U

PLAZO COSTO FINANCIERO/MA.

45 DIAS U$S 4,0 @“"’
90 DIAS U$S 7.0
1 ANO U$S 33,0

Comentario final

'Entendemos que los cuadros son demasiados contun-
dentes para seguir haciendo un anélisis; y que cada produc-
tar hara su propia deduccién al saber como reaimente el
comercializa. i : A -

Decimos también que la estructura de un comercio en
general esta muy bien armada, donde no es facil acceder
para saber lo que cobran de interés y es comin que muchas
veces nos confundan con el precic de lista creyendo que es
el precio de contado.

Lo que también, hay que tener claro es que el comercio,
como lo dice la palabra, tiene fines de lucro v tiene todo el
derecho a poner el interés que entlenda que corresponde:;
estd en nosotros aceptarlo. :

b
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