Comenzd con 170
hectareas en
Soriano y hoy

alcanza las 600.

HUGO UTEI}MAHK:
UN PEQUENO PRODUCTOR
QUE ENCONTRO

EN EL RIEGO

.

LA FORMULA PARA EL EXITO (1)

ue el primer productor elegido para trabajar con un semillero internacional en
la produccicn de sorge forrajero y maices hibridos; el Plan Agropecuario y el INIA
seleccionaron su predio en numerosas oportunidades para realizar jornadas
demostrativas. Hugo Utermark tomd el camino del riego y el asesoramiento tecriologico,
- para transformar a Las Margaritas en una isla de desarrolio en medio de un sector en

Crisis.

mentalidad empresarial ha sabido aumentar la productivi-
dad y extension de su fierra, Comenz6 con 170 hectédreas y
actuaimente llega casl a las 600.

Su establecimiento ha sido elegido en varias oportuni-
dades como sede de jornadas demostrativas del Plan Agro-
pecuario e INIA. La Estanzuela.

‘Como premio a su meritoria labor y debido al sistema de
riego aplicado, fue el primer productor elegido para trabajar
con el semillero internacional Triumph en la produccion de
sorgo forrajero y maices hibridos, El riego y las ventajas
cualitativas fueron algunos de los temas abordados en la
charla que El Observador mantuvo con Utarmark en su es-
tablecimiento Las Margaritas.

_Su equipo de riego incluye un cafién que tiene capaci-
dad para sacar 122 mil litros de agua por hora, con alcance
da 50 metros, haciendo el cafion una media circunsferen-

..cia cuande -expulsa el agua por un sistema de aspersion.
" Emplea dos motobombas, 1.200 metros de cafio de alumi-

(1) Tomado de E1 Qbsérvador Agropocuari, por Lucia Viana

e trata de un «aguerrido» agricultor, que con.

nio de acople rapido, ademas de otros 300 metros de 4“}1
fidn de 8 pulgadas y 700 de 6 pulgadas.

Utermark explica que recibié asesoramiento de la em-
presa que le vendid el equipo, pero buscé interiorizarse més
sobre el alcance del mismo y decidié contratar a un inge-
niero civil, quien le determind un sistema que le permite
regar cualquier punto de las 580 hectareas en propiedads».

El agua se extrae del arroyo Bizcocho, por medio de una
motobomba, para ser llevada luego a través de caferia fija
hasta una cuchilla. Alli es concentrada en un depdésito para
2,200 metros cubicos de agua y se toma nuevamente ya
sea por olra motobomba directamente al equipo o a traves
de un canal hacia los distintos puntos del campo para re-
gar.

Utermark sefiala que el equipo tuvo un costo de 115.000
délares - incluida la instalacién - que financlé per medio de
un crédita del Banco Interamericano para el Desarrollo (BID).
Utermark afirma que regando con este equipo unas 60 hec-
lareas de cultivos de verano por afio estaria compensando
la adquisicién y dice que los productores «no se animan a
invertir en un equipo por miedo a la deuda».

Ventajas del riego.

Utermark recuerda que cuando adquirié el equipo de rie-
go, Barraca Erro Ltda. le ofrecié producir semilla de sorgo
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forrajera hibrido para la firma estadounidense Triumph.Era
condicion indispensable para este negacio «tener riego,
debido al alto valor de la semilla suministrada», explica.

CGomenz6 sembrando dos hectareas de sorgo forrajero
en 1989 pero como «se obtuvo buen resultado, se redujo el
drea que destinaba a maiz comercial ¥ se aumenta la apli-
cada al semillero» agrega.

El afio pasado empazé con la Produccién de maiz hibri-
do para Triumph y tiene sembrado para este afo 16 hecta-
reas de esta semilla y 43 de sorgo forrajero. El riego permi-
te desarrollar cultivos de mayor valor porque se achican los
riesgos, afirma el productor. «Ademas permite una mayor
regularidad en los rendimientos de los distintos cultivos da
yaranos,

Utermark asegura que ha llegado a tener rendimientos
de 10.000 kilos por hectarea de malz comereial ¥ que «hubo
productores que llegaron a |as 12.000, gracias al riegos.
Los costos por regar -incluyendo la depreciacién del equi-
po, los intereses y los costos directos- significan un equiva-
lente a los 5.000 kilos de majz por hectarea «pero no hay

ue olvidar que lo que se saca regando es seguro y sin
&ar uno saca 5.000 kilos hoy y 1,500 marfiana sl el tiempo
©tne mal», sostiene,

Opina que hay cultives como el sorgo comercial que «es
un cultivo poco exigente» ¥ que por su precio y los costos
del riego «no conviene reqars. Otra historia s la del sorgo
para semillero que justifica su riego por el valor implicito en
la produccién.

«Con el riego no se pierde plata, dice el productor, Cuan-
do hube afios de precios muy bajos para la preduccion, como
lo fue para el maiz la cosecha 92-93, los altos rendimlentos
alcanzados permitieron salvar la situacion.

Escalonar los cultivos,

Utermark sostiene que para que los distintos cultivos
puedan ser regados de la misma forma, debe hacerse una
siembra escalonada desde seliemhre hasta noviembre.

Afirma que los cultivos no se pueden regar todos a la
vez, sino que la superficle que se puede cubrir por dia es
de 5 a 6 hectdreas y 30 por semana, entre el dia y la
noche.Realizar una siembra esealonada le permite aten-
der, sequn el produclor, las 150 hectareas de cultivos de

n

Verano que slembra con una necesldad de riega de 90 hec-
lareas sobre ese total. Durante el invierno el rlego no se
utiliza asf que hay que amortizar el equipo durante los me-
ses de veranao. Sin embargo, dice que muchos productores
justifican esta inversién haciendo algo de horticultura que
~anda muy bien con riegon.

Con respecto a la utilizacion del equipo para atenuar
heladas durante el invierno, el productor afirma que en cul-

tivos de trigo esto es imposible. Las extensiones en este
tipo de produccién son otras ¥ no se alcanza a evitar el
efecto de la helada que es inmediato. Este empleo se Iz da
en cultives horticolas, ya que las extensiones son otras y el -,
8quipo puede actuar sobre el total de |a produecidn de una

sola vez, -

Siempre con créditos ¥ mucho trabajo, Ulermark fue
agrandando sus campos hasta llegar a la extensién actual,
El principal empuje se lo dio la venta de trébol carretilla y
trébol subterranec al Plan Agropecuario cuando éste pro-
movia la implantacién de praderas en el este del pais. «Pri
mera compre 40 luego 100, después ofras 40 ¥ asi progre-
sivamente hasta que la compra definitiva llegé con 382 hec-
tareas del campo lindero a Las Margaritas en el afio 1977,

En el afio 1960 eran muy pocos los que sabfan del Plan
Agropecuario, pero este productor comenzé a diferenciar- -
se del resto, con una mentalidad innovadora, desde ese
momento. Se unié al Plan y buscé asesoramiento. Por re-
comendacion de uno de los ingenieros de esta institucion
cambid la rofacién an sus campos de alfalfa y agricultura
Por una rotacién de praderas «como las que hacia el plan
entoncess. dice,

Las praderas del Plan se hacian mezclando entre 6 a 7
variedades, 3 gramineas y 4 leguminosas. Por la implanta-
cion de este sistema, el Plan visitd sy establecimiento don-
de se roallzaron jornadas de siembra de praderas e inocu-
lacién de semillas.

También por medio del ingeniero Thompson concreté un
plan para aumentar los parcentajes de carne y disminuir
los de agricultura.

«Nunca pensé que podria llevar a caho un plan de pro-
duccion por tanto tiempo», cuenta. E Plan se comenzé en
1963 y terminé en 1985,

Pero se logro el objetivo. A partir de 1985 el estableci-
miento liene una produccién de un 40% agricultura y 60%
carne, siendo la anterior una Proporcion inversa. Con La
Estanzuela, el productor también ha trabajado en su esta-
blecimiento con reuniones demoslrativas de cosecha ycon-
servacion de forrajes de trigo, ademas de tertilizacidn. Para
esla estacién de INIA hizo semillas de cereales -trigo, ce-
bada y lino- «con la que andaba muy bienn,

El productor reflexiona gue «esta época me dio mucha
vinculacion con téenicos, la cual me sirvio luego para desa-
rrollar otras metas en mi establecimientos.

« En el afio 1960
Eran muy pocos los
| que sabian del Plan
. Agropecuario, pero
este productor
comenzo a
diferenciarse del
resto por sy
mentalidad
Iinnovadora al ¥
unirse al Planen
busca de
asesoramiento.»

Utermark, casado hace va 40 afios, as un Productor:de
64 afios que cursd hasta tercero de primaria en una escue-
la rural. Define con naturalidad a su éstablecimiento como
~uUna empresa» y cree profundamente en ol asesoramien-
to, «condicién que antes log produclores no tenian y ac-
lualmente no les queda mas remedio que aceptars
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